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Test windy
(Elevator pitch)

To prosta, krotka

i przekonujaca prezentacja
idei, organizacji, propozycji
wspotpracy lub produktu.

» Po co ja tworzyc?

» Kiedy nam sie moze przydac?

Zrodto:https: / /englishwithatwist.com/
2016/05/12/elevator-pitch/




Konstrukcja elevator pitch - film

https://www.youtube.com/watch?v=Lb0Yz 57Yzl



https://www.youtube.com/watch?v=Lb0Yz_5ZYzI

Konstrukcja Elevator pitch

1. Who are You - Przedstaw sie.

2. Little backgraund - Opowiedz czym sie zajmujesz.

3. Explain - provide context - Okresl korzysci dla potencjalnego rozmowcy
ptynace z kontaktu z Toba.

4. Connection - Nawiaz dialog. Utrzymaj uwage odbiorcy na sobie ( ztap kontakt).
5. Ask - Zadaj pytanie.

6. Close-up > Domknij rozmowe / wymiana kontaktow.




ldealny elevator pitch powinien byc:

> Lwiezty,

» Istotny,

»  Wiarygodny,
» Tresciwy,

» Konkretny,
» Spojny,

» L jasnym przekazem,

» Umozliwiajacy dialog.

SLIDEMODEL.COM




0

MARGINS

THE SIX SUCCESSORS TO
THE ELEVATOR PITCH



https://www.youtube.com/watch?v=XvxtC60V6kc

Test windy/ Elevator pitch

1. Musisz znac i rozumiec swojego odbiorce i cel, jaki masz dla swojego
elevator pitch.

2. Rozpocznij dialog i ztap kontakt ze swoim rozmowca.
3. Przedstaw, co oferujesz w jednym zdaniu:
,Pomagam X osiagnac Y, robiac Z”
X to Twoj idealny klient.
Y to wartosc¢, ktorg wnosisz.

/ jest tym, jak faktycznie to robisz, niezaleznie od tego, czy jest to
produkt, czy ustuga.

,Pomagam firmom generowac wiecej potencjalnych klientow dzieki
reklamom na Facebooku i Instagramie”.

Zrodto:https: / /uniqueseo.pl/elevator-pitch/



Pitch Deck

Pitch Deck to prezentacja
okoto 10-20 slajdow.

Powinna byc¢ zwiezta,
interesujaca, przedstawiac
start-up w wiarygodny
sposob, byc¢ czytelna
i dopracowana wizualnie.

Ma za zadanie
przedstawienie krotkiego
podsumowania firmy, biznes
planu i wizji.

Kluczem do stworzenia
dobrej
prezentacji sa jasny przekaz
i klarownosc informacji.

Dlaczego taka forma?
Oszczedza czas;
Wartosc;
Wyroznienie;
Tylko konkrety;

Profesjonalizm;

vV v v vV Vv Y

Prostota.




Time Challenge: Zasada 2-12-20- film

https://www.youtube.com/watch?v=x9wn633vl c



https://www.youtube.com/watch?v=x9wn633vl_c

O czym pamietac
tworzgc i prezentujqgc pitch deck?

v

Prostota to Zaangazyj Postaw na SpOjNosSC, Przedstaw
podstawa odbiorcow przekaz wizualny realizm swoje cele
I aktualne dane

Zrodto: https:/ /itcraftapps.com/pl/blog/czym-jest-pitch-deck/




Jakie elementy powinna zawierac

prezentacja’

1.

e e e

Wprowadzenie
Problem
Rozwiazanie
Rynek

Produkt

Model biznesowy
Strategia
Konkurencja

Kamienie milowe

10. Finanse

11. Zespot
12. Kontakt

| o

Zrédto: https://freepik.com/




Co powinna
zawierac
prezentacja
inwestorska wg.

Znawcow branzy

Zrédto:
https://www.mauriziolacava.com/en/presentation-
resources/the-ultimate-guide-to-creating-a-brilliant-
startup-pitch-presentation/

Guy Kawasaki
Guru & Entrepreneur

Dave Mc Clure
500 Startups

Don Valentine
Sequoia Capital

Scott Mackin
Barcinno

Title
Problem
Solution

Business model
Underlying magic
Marketing & sales

Competition
Team
Projections

Status and timeline

Elevator pitch
Problem
Solution

Market size
Business model
Proprietary tech

Competition

Marketing
Team

Money / Milestones

Company Purpose
Problem
Solution

Why Now
Market Size
Competition

Product
Business Model
Team

Financials

Elevator pitch
Problem
Solution

Market size
Business model
Competition
Go-to market
Team
Traction

Financial need




Jakie pytania zadaja inwestorzy?

TN |

> ,,Skad wiecie, ze ludzie tego potrzebuja?”
Chance Barnett
crowdfunder.com

Kamil Goliszewrski
Digital Entrepreneur

Sylwia Gorajek
Co-Founder at Verly » ,,Ilu macie ptacacych uzytkownikow?”

Vision / Elevator Pitch
Traction / Validation

Market Opportunity

Problem
Product / Service

Revenue Model

Marketing & Growth Strategy

Team
Financials
Competition

Investment ask

Vision
Market Opportunity
Problem
Product/Service
Revenue model
Marketing
Team
Competition
Financials

Fund raising request

Name & Mission
Problem
Solution
Product
Market

Business Model
Strategy

Competition
Roadmap
Financials

Team

,W jaki sposob nowi uzytkownicy dowiaduja
sie o0 Waszej firmie?”

,Jakiej konkurencji boicie sie najbardziej?”

,»lle pieniedzy bedzie Wasza firma zarabiac
rocznie?”

,Dlaczego wspotpracujecie z...2”

,Jaka ekspertyze posiadacie?”




Czego nie robic tworzac prezentacje?

e Nie zamieszczaj petnych, opisowych zdan.

e Unikaj zbyt duzej ilosci wypunktowan.

o Nie czytaj ze slajdow. Zabijasz uwage.

o Nie zamieszczaj za duzo tekstu. Nie uzywaj matych czcionek.

o Nie przychodz nieprzygotowany!!!




Czego nie robic tworzac prezentacje? - film

www.technicallyfunny.com

Most Common PowerPoint Mistakes

1 ) People tend to put every word
they are going to say on their
PowerPoint slides. Although this
eliminates the need to memorize

your talk, ultimately this makes
your slides crowded, wordy, and
boring. Your will lose your
audience’s attention before you
even reach the bottom of your...

https://www.youtube.com/watch?v=MjcO2ExtHso



https://www.youtube.com/watch?v=MjcO2ExtHso

zte praktyki

2
» EVERY PRESENTATION EVER



https://www.youtube.com/watch?v=69JZD60eR6s

Przyktady prezentacji: kierowanie uwagi

.:\
How many passes does the team in.white make? %



https://www.youtube.com/watch?v=KB_lTKZm1Ts

Future readings / watchings ©




Co warto przeczytac

Przedsiebiorczosc¢ akademicka:
narzedzia i techniki planowania
start-upu

Wojciech Wodo
Natalia Kuzma

Przedsiebiorczosc
akademicka

December 2020
DOI:10.30825/2.1.2020

Publisher: Wydawnictwo Uniwersytetu Przyrodniczego
we Wroctawiu - ISBN: 978-83-7717-356-5

Project: Innovation managament and stimulation

Authors:

Wojciech Wodo
Wroclaw University of Science and Tech...

a Natalia Kuzma

https://www.researchgate.net/publication/352212088 Przedsiebiorczos
c_akademicka narzedzia i techniki planowania start-upu



https://www.researchgate.net/publication/352212088_Przedsiebiorczosc_akademicka_narzedzia_i_techniki_planowania_start-upu
https://www.researchgate.net/publication/352212088_Przedsiebiorczosc_akademicka_narzedzia_i_techniki_planowania_start-upu

Co warto przeczytac

Innowacje: Systematyczne
metody poszukiwania rozwigzan

September 2022
DOI:10.30825/2.2.2022

Publisher: Wydawnictwo Uniwersytetu Przyrodniczego we Wroctawiu - ISBN: 978-83-

7717-381-7
Project: Innovation managament and stimulation

Authors:

Wojciech Wodo Natalia Kuzma
Wroclaw University of Science and Tech...

Wojciech Wodo
Natalia Kuzma

Innowacje

Systematyczne metody
poszukiwania rozwigzan

https://www.researchgate.net/publication/363978703 Innowacje Syste

matyczne metody poszukiwania rozwiazan



https://www.researchgate.net/publication/363978703_Innowacje_Systematyczne_metody_poszukiwania_rozwiazan
https://www.researchgate.net/publication/363978703_Innowacje_Systematyczne_metody_poszukiwania_rozwiazan

Dobra
prezentacja
inwestorska

(slajdy)

AirBnB

» https://www.slideshare.net/PitchDeckCoach/airb
nb-first-pitch-deck-editable

Uber

» https://www.slideshare.net/kambosu/uber-pitch-
deck



https://www.slideshare.net/PitchDeckCoach/airbnb-first-pitch-deck-editable
https://www.slideshare.net/PitchDeckCoach/airbnb-first-pitch-deck-editable
https://www.slideshare.net/kambosu/uber-pitch-deck
https://www.slideshare.net/kambosu/uber-pitch-deck

Jak nie robic prezentacji?

METODYKA 4 WARSTW

Jak nie robic¢ prezentaciji, :
ktore mogtyby by¢ mailem? | _QKEI'A‘)WLQQ_Z-;
Kamil Koziet | TEDxKatowice

——

https://www.youtube.com/watch?v=DF
vel R5InM



https://www.youtube.com/watch?v=DFye1_R5InM
https://www.youtube.com/watch?v=DFye1_R5InM

Przesmiewcze zte praktyki PowerPointa

Don’t Let This Happen to You
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Life After Death by
Powerpoint
(Corporate Comedy Video)

Don MeMillan

https://www.youtube.com/watch?v=Kb
SPPFYxx30



https://www.youtube.com/watch?v=KbSPPFYxx3o
https://www.youtube.com/watch?v=KbSPPFYxx3o

dobre praktyki

STARTUPFEST



https://www.youtube.com/watch?v=VCVRgpSPSVQ
https://www.youtube.com/watch?v=VCVRgpSPSVQ
https://www.youtube.com/watch?v=VCVRgpSPSVQ
https://www.youtube.com/watch?v=TNOB19TnLVE
https://www.youtube.com/watch?v=TNOB19TnLVE
https://www.youtube.com/watch?v=TNOB19TnLVE

Nietypowe, ale skuteczne

Shark Tank US | Tenikle
Entrepreneur Only Has $39
In The Bank!
https://www.youtube.com
/watch?v=sXkmrD oTVA

The best "Elevator Pitch”

of the World?
https://www.youtube.com/wa
tch?v=Frifes1L7NI



https://www.youtube.com/watch?v=sXkmrD_oTVA
https://www.youtube.com/watch?v=sXkmrD_oTVA
https://www.youtube.com/watch?v=FrIfes1L7NI
https://www.youtube.com/watch?v=FrIfes1L7NI

Prezentacja przed inwestorem

Pitching - prezentacja
przed inwestorem
Pitching - prezentacja
przed inwestorem -
YouTube

What investors ACTUALLY
want to see in your PITCH
DECK.

https://www.youtube.com

/watch?v=1YWF64Um7pw

Slide 1



https://www.youtube.com/watch?v=RwvrFuzqYAs
https://www.youtube.com/watch?v=RwvrFuzqYAs
https://www.youtube.com/watch?v=RwvrFuzqYAs
https://www.youtube.com/watch?v=jYWF64Um7pw
https://www.youtube.com/watch?v=jYWF64Um7pw
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